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1. EC 2. Platform

3. 
Brand

Platform事業とは何なのか？

機関投資家からよくある質問



Platformサービスとは？

LOCONDO

LOCOPORT
(倉庫)

IT

BOEM
(ブランド公式EC)

e-3PL
(物流受託)

LOCOCHOC
(欠品フォロー)

LOCOCA 
(QRコード)

LOCOPOS LoCORE
(基幹システム)

ロコンドの運営のため内製で築き上げた物流とITインフラを活用したB2Bサービス
→ 内製構築かつロコンドと共有だからこそ圧倒的な費用対効果



Platform売上の詳細と月額固定収入の推移

ECモール事業の影響を受けないPlatform (B2B) 売上のうち月額固定収入 (MRR)は
更に事業環境の影響を受けにくいのが特徴で、最も伸びている領域

Platform B2B手数料種類

売上連動型
手数料

出荷数連動
手数料

月額固定
手数料

BOEM運営費用、
決済手数料など

e-3PL出荷費用、
返品費用など

BOEM契約費用、
e-3PL契約費用
など

11.6

24.5

2020.8 2021.8

月額固定手数料 (MRR) 推移 (百万円)

+110%

MRRは「年間
3億円」の規
模まで成長



ZOZO 出店ショップ数
(1,488社, 2021Q1時点)

ロコンド
出店ショップ数

(621社)

BOEM導入
(34社)

どうやって拡大していくのか？

e-3PL
導入

(14社)

出店ショップ様に対して、①（共有在庫を増やして）ロコンドの売上を上げる策、
②自社のIT・物流を改善する策として継続的にご提案…海はまだまだ広い


