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イノベーション、『商談・受注最大化のためにマーケとインサイドセールスが 

取り組むべき”協働”3つのポイント』をテーマにセミナーを開催！ 

営業組織に最大限の成果を出すためのポイントをお伝えします！ 

 

 

 

 

株式会社イノベーション（グロース 証券コード 3970）のグループ会社である、株式会社 Innovation & Co.（本社：東

京都渋谷区、代表取締役社長：遠藤俊一、以下「Innovation & Co.」は、『商談・受注最大化のためにマーケとインサ

イドセールスが取り組むべき”協働”3 つのポイント』をテーマとしたセミナーを 2022 年 6 月 9 日（木）に開催します。 

 

コロナ禍やデジタル技術の発展を受けて、「営業 DX」「デジタルセールス」への注目が非常に高まっています。そのよ

うな中、効率的な営業活動の実現に向けて、インサイドセールスやマーケティング活動を始めたり、検討し始める企業様

もかなり増えてきました。 

ただ一方で、多くのお客様から「組織を作ったものの、イマイチ成果が出てこない・・・」「これから活動を開始したい

けど、どこから始めればよいかわからない・・・」といったお悩みもお聞きします。マーケティング・インサイドセール

スの組織が最大限の成果を上げるためには、それぞれの組織が自身の KPI を達成するだけでは不十分で、「組織としての

成果向上」に向けた”協働”が必要になるのです。 

そこで本セミナーでは、よくあるマーケティング・インサイドセールス組織の失敗などに触れながら、営業組織に最大限

の成果を出すためのポイントをご紹介します。 
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▼セミナーの詳細をみる・申し込む 

https://promote.list-finder.jp/seminar/220609-2/ 

 

 

■このような方におすすめ 

・マーケティング、インサイドセールス組織の成果にお悩みの方 

・マーケティング、インサイドセールスの組織づくりに取り組む方 

・今後、営業 DX やデジタルセールスを推進する予定の方 

 

■概要 

日時：2022 年 6 月 9 日(木) 11:00 ~ 12:00 

対象：マーケティング、インサイドセールスの組織に携わる営業、マーケティング責任者様 

会場：オンラインでのセミナーとなります 

お手元に PC のある環境であればどこでも可能です。 

参加費：無料 

 

 

■登壇者 

株式会社 Innovation & Co. 

セールステックユニット長 

遠山 聡美  

 

株式会社イノベーション⼊社後、IT 企業を中⼼に Web マーケティングのコンサルティングを数多く担当。 

その後 IT 製品の⽐較メディア「IT トレンド」のマーケティングマネージャーを経て、現在は SaaS 事業のマーケティン

グ責任者を担当。 

 

 

▼セミナーの詳細を見る・申込みをする 

https://promote.list-finder.jp/seminar/220609-2/ 

 

皆さまのご参加を⼼よりお待ちしております。 
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■ List Finder とは（https://promote.list-finder.jp/） 

 

List Finder は、マーケティングに初めてチャレンジする企業様や、営業の方でも取り組めるマーケティングオートメー

ションツールです。BtoB 企業の営業活動にとって必要な機能を揃え、かつ、設定や理解に多くの時間を割かなくても問

題ないような誰でも利用・運用できる「工数対効果」を最大化できるツールを目指しています。 

  

 

■ 株式会社 Innovation & Co.について  

株式会社 Innovation & Co.は、”「働く」を変え、組織や個人が成長できる社会へ ” をミッションとして掲げ、法人営

業・マーケティング分野に特化してサービス提供をおこなってきました。親会社である株式会社イノベーション創業時よ

り培ってきた「営業」、「マーケティング」の強みと「テクノロジー」を活用して、日本の「働く」にイノベーションを

起こします。 

所在地        ：  東京都渋谷区渋谷 3-10-13 TOKYU REIT 渋谷 R ビル 3F 

設立         ：  2019 年 9 月 2 日 

代表取締役社長    ：  遠藤俊一 

URL           ：  https://www.innovation.co.jp/ 

事業内容       ：  BtoB に特化した営業・マーケティング支援事業 

             1. オンラインメディア事業 

             2. IT ソリューション事業 

 

 

■株式会社イノベーションについて 

所在地        ：  東京都渋谷区渋谷 3-10-13 TOKYU REIT 渋谷 R ビル 3F 

設立         ：  2000 年 12 月 14 日 

代表取締役社長    ：  富田直人 

URL         ：  https://www.innovation.co.jp/ 
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