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（写真右から） 

就職支援部部長 鈴木 あ久利 氏 

就職支援部付部長 佐藤 貴生 氏 

 

■目白大学 就職支援部 鈴木氏、佐藤氏より伺った導入理由・効果等 

＜「BtoBプラットフォーム 業界チャネル」導入前の課題 ＞ 

学生のキャリア形成を支援する就職支援部では、就職活動に向けた各種講座の企画や、履歴書の

書き方や面接の受け方といった就職指導を行っています。様々な講座を企画する中で、一番の課題

は「業界研究」でした。出版社による就職活動向け季刊誌の読み方の解説講座や、学生に人気のコ

スメや旅行代理店、金融といった業界・企業から担当者をお招きした講座等を企画しているもの

の、いずれも参加率が低く、業界研究に関心を持ってもらえないことが課題でした。 

プレスリリース 

  

BtoBビジネスを革新する信頼のリーディングカンパニーを目指す、株式会社インフォマート

（本社：東京都港区 代表取締役社長：中島 健、以下「当社」）は、当社が提供する「BtoBプラ

ットフォーム 業界チャネル」が、「育てて送り出す」を大学の社会的使命として掲げ、多様化す

る現代社会に対応しうる人間力を形成する教育を行う、学校法人目白学園 目白大学（所在地：

東京都新宿区 大学学長：太原 孝英、以下「目白大学」）で試験的に採用されたことをお知らせ

します。 

2023年 5月 16日 

株式会社インフォマート 

 

目白大学、学生の就職活動支援に 

「BtoB プラットフォーム 業界チャネル」を導入 

報道関係各位（計 3枚） 
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＜ 導入の決め手 ＞ 

きっかけは、経営学科に在籍する教授からの紹介でした。ゼミで「BtoBプラットフォーム 業界

チャネル」の機能のひとつである「業界レポート」を活用しており、最新の業界動向や主要企業

の情報を簡潔にまとめた分析が印象的で、これは大学全体でも使えるのではと感じました。課題

だった業界研究に興味を持ってもらうツールのひとつとして、非常に優れていると思い、導入を

決めました。 

 

＜ 導入効果 ＞ 

① 専門家による深掘りされたレポートで知識量を増やす 

 「業界レポート」機能は、業界の構造やトレンドをグラフや図表で視覚的に把握できます。内

容もビジネス向けに経営コンサルタントが執筆しているので、とても深堀された内容となってい

ます。業界特有の固有名詞等は学生には難しく感じるかもしれませんが、むしろ「これはなん

だ？」と自分で学び、考える力を身につけ、知識量を増やしていけるのではと期待しています。 

 

②  業界のつながりを知り、視野を広げて可能性を見出す 

 就職活動を開始したばかりで、ゲーム業界に興味があるものの大手 1社しか名前が浮かばない

という学生に利用を勧めてみたところ、「すごくわかりやすい」と喜んで、競合企業や周辺の協力

企業等を見つけ、業界の視野を広げていました。 

 なぜその会社を受けたいのか、志望動機は他の企業と比較することで厚みが生まれます。他の

会社と比べてここが違う、ここが良い、を知ることで、面接を受けたいというきっかけになると

思います。 

 

＜ 今後の展望 ＞ 

就職活動に取り組む一人でも多くの学生に「BtoBプラットフォーム 業界チャネル」を有効活用し

てもらいたいです。利用を勧めるパンフレットを作成して配付していますし、全学生が閲覧する就

職用のポータルサイトにも情報を掲載しており、積極的な活用を期待しています。 

学生の皆さんには、就職活動を通じて新たな視座を持ち、人間力を高めてほしいと願っていま

す。自己分析で自分を見つめ直すと共に知識を増やし分析スキルを身に付け、これから社会に踏み

出す際の支えにしてくれたら。そしていくつになっても常に学び続け、生涯にわたって社会とつな

がり続けてほしい、私たちも社会につながる最初の支援を、精いっぱい続けていきたいと思ってい

ます。 

 

▼事例インタビュー全文はこちら 

 https://www.infomart.co.jp/case/0236.asp 

 

https://www.infomart.co.jp/case/0236.asp
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＜「BtoBプラットフォーム 業界チャネル」について ＞ 

短時間に、安価で業界動向と主要企業が把握できる営業・マーケティング部門のための情報プ

ラットフォームです。営業先や競合他社等、いち早く知りたい企業のニュース・決算情報・展示

会情報の自動収集機能と豊富な情報量と読みやすさを追求した業界レポートで営業・企画を強化

します。 

 また、ユーザーの商品・サービスを PRする機能も搭載。新たなビジネスチャンスを創出し、企

業間取引の活性化に貢献します。 

 URL：https://www.infomart.co.jp/channel/ 

 

＜ 会社概要 ＞ 

1 会社名 株式会社インフォマート（東証プライム市場：2492） 

2 代表者 代表取締役社長 中島 健 

3 本社所在地 東京都港区海岸1-2-3 汐留芝離宮ビルディング13階 

4 設立 1998年2月13日 

5 資本金 32億1,251万円 

6 事業内容 BtoB（企業間電子商取引）プラットフォームの運営 

7 従業員数 721名（2023年 3月末現在） 

8 URL https://www.infomart.co.jp/ 

 

 

 

【本リリースに関する報道関係者様のお問い合わせ先】  
  
株式会社インフォマート 広報部 矢内・亀田・盛 
TEL：03-6681-0632  E-mail：im-pr@infomart.co.jp 

 

https://www.infomart.co.jp/channel/
mailto:im-pr@infomart.co.jp

