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01．2023年9月期 通期業績予想値の修正内容
 売上高 1,700百万円 → 1,453百万円（△14.5％）
 営業利益 0,300百万円 → 0,187百万円（△37.6％）
 経常利益 0,300百万円 → 0,178百万円（△40.6％）
 当期純利益 0,195百万円 → 0,110百万円（△43.5％）

02．修正の理由
2023年９月期においては、新たに採用したアドバイザーの戦力化により第４

四半期単独では成約30件を超え、通期でも成約件数・新規受託件数ともに
前期実績を超える着地となる見込みです。
しかしながら、当期成約を予定していた複数の案件の成約時期が10月以降

にずれ込んだことや、成約１件当たりの売上高が前期と比較して83.4％
（3Q時点で75.0％）と大きく下振れしたことから、売上高は期初予想に比べ
247百万円減の1,453百万円となる見込みです。
以上を踏まえ、通期業績予想が売上高、営業利益、経常利益、当期純利

益のいずれも前回発表を下回る見込みとなったため、修正いたします。

03．ご留意事項
上記業績予想につきましては、本資料発表日現在において入手可能な情

報による判断および仮定を前提にしており、当該時点においては会計監査人
による監査を受けておりません。また実際の業績は、これらに限らずさまざまな要
因によって異なる場合がございます。

short summary
2023年9月期 10月16日 開示時点の情報
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売上高
売上原価
成約件数

 売上高は4Q単独で 615百万円、通年で 1,453百万円を見込んでおります。

 売上原価は4Q単独で 320百万円、通年で 833百万円を見込んでおります。

2023年 9月期 第４四半期予想
売上高・売上原価・成約件数の推移

（百万円） （件）
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2023年 9月期 第４四半期予想
成約件数及び新規受託件数

 今期の成約は4Qに集中し、33件の成約となる見込みです。
これを受けて、通年での成約件数は92件となる見込みです。

 新規受託件数は4Q単独で 21件、今期累計で 112件となる見込みです。

7期：2020年10月-2021年9月
成約件数 056件
新規受託件数 076件

8期：2021年10月-2022年9月
成約件数 073件
新規受託件数 102件

9期：2022年10月-2023年9月
成約件数 0092件（4Q 予測）
新規受託件数 0112件（4Q 予測）
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2023年 9月期 第４四半期予想
コンサルタント人員数

 当社コンサルタントのうち、M&Aアドバイザーの人員数をより明確にするために、VC事業・J-
Adviser事業専任の人員について、2022年9月分より区分して表記しております。

 積極的な採用活動を進めると共に、教育・研修制度の充実を図ることにより、早期戦力化及
び定着率の向上に注力しております。

19 25 27 37 40 53 61
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2023年 9月期 第４四半期予想

2019年9月 2020年9月 2021年9月 2022年9月 2023年9月
（予想）

売上高（百万円） 800 1,250 1,365 1,382 1,453

成約件数（件） 42 61 56 73 92

１件あたり売上高 19.0 20.5 24.4 18.9 15.8

前期比較 － 107.6％ 119.0% 77.7％ 83.4％

成約件数１件当たりの売上高推移

 売上高、成約件数はいずれも増加傾向にありますが、1件あたりの売上高は2021年をピーク
に、減少傾向にあると言えます。
この傾向そのものは、事業承継や企業再編におけるM&Aの活用が幅広く広がっていることや、

当社のアドバイザーが顧客や提携先のニーズに対応できる範囲を拡大していることに起因して
おり、必ずしもネガティブな要素であるとは受け取っておりません。

 当社といたしましては、①高難易度な案件への対応能力と品質を高め、大型案件への対応
力を高める ②社内教育とノウハウ管理を徹底し、小型案件の受託→成約までのサイクルを
早める といった両軸を重視し、アドバイザーの生産性向上に取り組んでまいります。
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本資料は、情報提供のみを目的として作成されたものであり、当社の有価証券の売買の勧誘を構成するものではありま
せん。

本資料に含まれる将来予測に関する記述は、当社の判断及び仮定並びに当社が現在利用可能な情報に基づくもので
す。将来予測に関する記述には、当社の事業計画、市場規模、競合状況、業界に関する情報、成長余力及び財務指
標並びに予測数値が含まれます。将来予測に関する記述は、あくまでも当該記述がされた時点におけるものであり、将来
変更される可能性があります。

将来予測に関する記述によって表示又は示唆される将来の業績や実績は、既知又は未知のリスク、不確実性その他の
要因により、実際の業績や実績から大きく乖離する可能性があります。当社は、財務上の予想値の達成可能性について
明示的にも黙示的にも何ら保証するものではありません。

本資料には、独立した公認会計士又は監査法人による監査を受けていない、財務諸表又は計算書類に基づかない管
理数値が含まれています。

また、当社は、本資料の日付以降の事象及び状況の変動があった場合にも、本資料の記述を更新又は改訂する予定
はありません。

本資料の取扱いについて




