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株式会社インターアクション

証券コード：7725

※本決算説明会の内容につきまして、ご参加される方による
   録音、録画はご遠慮いただきますようお願い申し上げます。

2024年 5月期

第1四半期 決算説明会

➢ This is a transcript of the financial results briefing for the first three months of the fiscal 
year ending May 31, 2024, held on October 12, 2023. 

➢ The information contained in this transcript includes forecasts of future business 
performance. These forward-looking statements were determined by the Group based 
on information available at the time of publication, and contain a number of potential 
risks and uncertainties. 

➢ Please be aware that actual results will be subject to future economic conditions on the 
business, market trends, etc., and could differ significantly from the forecasts in this 
presentation. 

➢ We have made every effort to ensure that the information provided in this presentation is 
correct, but we do not guarantee the accuracy or completeness of the information. 
Please also note that the contents may be changed or deleted without notice.  

➢ It is prohibited to duplicate or repurpose the contents published in this publication 
without prior consent.
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Agenda
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業績サマリー

セグメント別 TOPICS

中期経営計画の進捗状況（今後の事業展開）

-Appendix-

➢ Our Manager of Accounting (Corporate Planning Office), Naoya Kyan, will speak on the 
first two points: ‘Summary of Financial Results’ and ‘Topics by Segment’. 

➢ Our CEO and President, Nobuo Kiji, will speak on the third point: ‘MTP Progress (Future 
Business Developments)’. 
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業績サマリー

➢ To begin, I will explain our Group’s first quarter results. 
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０

1,907

2023年5月期
第1四半期

2024年5月期
第1四半期

(百万円)

（百万円）
前第1四半期 当第1四半期

前期同期比
増減率 (%)

売上高 1,907 1,740 △8.8

営業利益 476 211 △55.7

経常利益 519 239 △53.8

親会社株主に帰属する
四半期純利益 351 150 △57.2

1株当たり
四半期純利益 32.38円 13.90円 -

➢ 主に、IoT関連事業セグメントが低調に推移し、連結業績は前期比で減収減益となった。 

➢ IoT関連事業セグメント：収益性の高い海外顧客向け検査用光源装置の販売が低調に推移。

➢ 環境エネルギー事業セグメント：乾燥脱臭装置本体及び排ガス処理装置メンテナンスの販売が堅調に推移。

➢ インダストリー4.0推進事業セグメント：精密除振装置の販売は好調に推移したものの、歯車試験機の販売が低調に推移。

➢ 当連結会計年度では下期偏重の予算編成となっており、当第１四半期においては概ね予算通り堅調に進捗している。

売上高 営業利益 主要な経営指標の推移

POINT

■IoT

■環境

■インダストリー

1,740

238

476

977

288

474

1,193

211

476
前年同期比

△18.1％

前年同期比

+21.0％

前年同期比

△0.3％

業績サマリー

2023年5月期
第1四半期

2024年5月期
第1四半期

➢ In the first quarter, we achieved Y1.74bn sales, Y211m operating profit, Y239m recurring 
profit, and Y150m net profit. First quarter EPS was Y13.90. 

➢ The reason operating profit declined at a faster pace than sales was because of sales 
mix in the IoT related business. The products we sell to our major overseas customer are 
higher margin than those we sell to our major domestic customer, and the proportion of 
overseas sales was high in the first quarter of the previous fiscal year but low in this first 
quarter, leading to rapid operating profit decline. Essentially, the proportion of domestic 
and overseas sales in last year’s first quarter has inverted this year (1Q 5/23: 25% 
domestic, 75% overseas / 1Q 5/24: 70% domestic, 30% overseas).

➢ These first quarter results are in line with plan, and progressing well against our forecast 
for the fiscal year.  
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セグメント別 TOPICS

➢ Next, I will talk about topics for each segment.
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1,193 

663 

1,040 

1,635 

977 

356 

2,066 

2,728 

2024年
5月期
１Q

(百万円)

➢ 国内顧客における設備投資需要は、顧客側の

中長期的な生産能力増強の動きに伴い堅調に推移。

新型光源装置の受注も獲得し、受注高は大幅に増加。

０

2023年
5月期
１Q

+98.6%

➢ 海外顧客については、一部地域におけるスマートフォンの

  需要及び販売数量停滞の影響を受け、顧客側の設備投資は

    慎重な状況が継続。

➢ スマートフォンの需要が停滞している理由は買い替えサイクルの

鈍化、中古スマートフォン市場の成長等が考えられる。

IoT関連事業セグメント

売上高 セグメント利益 受注高

△18.1%

△46.2%

受注残高

2024年
5月期
１Q

+66.8%

2023年
5月期
４Q

減収減益 となったものの、国内顧客の先行投資等により 受注高は大幅増

2024年
5月期
１Q

2023年
5月期
１Q

2024年
5月期
１Q

2023年
5月期
１Q

➢ イメージセンサ市場は2024年を起点として徐々に回復想定

➢ イメージセンサの用途は未だにモバイル向けが中心であり、

検査装置の販売割合としてもモバイル向けが大部分を占めている。

➢ 一方、車載向けセンサに対する検査装置需要も年々増加傾向に

あり、自動運転の実現に向けて更なる需要が発生する可能性有。

補足

➢ In the IoT related business (mostly selling illuminators and the Pupil Lens Module®), 
sales and segment profit declined year-on-year, but order value and order backlog 
increased sharply due to our major domestic customer’s moves toward bolstering 
production capacity over the medium term.

➢ Our major overseas customer continued to be cautious regarding capex due to macro 
factors such as stagnating smartphone sales volumes. 

➢ Mobile-use image sensors continue to dominate the market, but illuminator demand for 
auto-use sensors is on the rise, and we believe it will continue to grow. 

➢ There is competition against the Pupil Lens Module®, but we recorded sales above our 
estimates. 
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238 

0 

226 

774

288 

16 

182 

675

(百万円)

環境エネルギー事業セグメント

設備投資需要は新型コロナウイルス感染拡大前の水準に戻りつつあり 増収増益

+21.0%

△19.5%

０

2024年
5月期
１Q

2023年
5月期
１Q

2024年
5月期
１Q

2023年
5月期
４Q

2024年
5月期
１Q

2023年
5月期
１Q

2024年
5月期
１Q

2023年
5月期
１Q

△12.7%

売上高 セグメント利益 受注高 受注残高

➢ 乾燥脱臭装置分野においては、価額の高い

装置本体の販売が堅調に推移。

➢ 排ガス処理装置分野において収益性の高いメンテナンス案件の

販売が堅調に推移。

➢ 経産省の「省エネルギー投資促進支援」によって需要増。

➢ 部材不足等によるコスト増と納期の長期化については

引き続き発生している状況。先行手配で対応。

➢ 新規製品であるAEセンサ（故障予測センサ）は

試作機の完成間近。今期中に客先への導入を目指す。

➢ 組織体制の強化・再構築を図り、新規人材を数名採用。

➢ カーボンニュートラルに向けた取り組みを模索中。

（アンモニア処理技術を活用した次世代エネルギーの創出 等）

補足

➢ In the Environmental Energy related business (mostly selling drying deodorizers and 
exhaust gas treatment systems), sales and segment profit both increased as demand for 
our products began to return to pre-COVID-19 levels. 

➢ Drying deodorizer equipment sales were strong, and high margin maintenance sales 
were strong in the exhaust gas treatment system business.

➢ Supply chain disruption meant that some parts deliveries continued to take longer than 
usual, but we are proactively dealing with the issue.

➢ We are close to finishing a prototype of our new AE sensor (failure prediction), and we 
aim to deliver to customers this fiscal year. 
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476 

46 

317 

236

474 

5 

494 

286

(百万円)

インダストリー4.0推進事業セグメント

受注高は大幅増 だが、歯車試験機の自動車関連向けの設備投資が落ち着いていたため 減収減益

2024年
5月期
１Q

2023年
5月期
１Q

2024年
5月期
１Q

2023年
5月期
４Q

2024年
5月期
１Q

2023年
5月期
１Q

2024年
5月期
１Q

2023年
5月期
１Q

△0.3%

△88.5%

+55.5%

+21.3%

売上高 セグメント利益 受注高 受注残高

➢ 精密除振装置の販売及び受注は主に国内顧客向けの

大型受注案件によって堅調に推移。

➢ 海外からも大型の引き合いがあり、国内外共に精密除振装置の

需要は今後も堅調に推移する想定。

➢ 精密除振装置において、エンドユーザーの工期遅延により

納期が後ろ倒し傾向。

➢ 歯車試験機において、前年同期に自動車関連企業向けの

設備投資が活発に行われており、当1Qは落ち着いた状況となった。

収益性が精密除振装置よりも高いため減益の要因にもなった。

➢ 振動モニタリングアプリをリリース。受注獲得。

➢ 加振機の量産に向けて「量産向け試作機」の性能を検証中。

➢ AI画像処理装置は大手家電メーカーより新規受注獲得。

➢ 歯車粗さ測定機は自動車メーカーからの引き合いあり。

受注獲得に向けて測定データ等の検証中。

補足

➢ In the Promotion of Industry 4.0 business (mainly selling precision vibration isolation 
systems and gear testing equipment), sales remained flat but segment profit decreased.

➢ Segment profit declined largely due to the proportion of precision vibration isolation 
system sales increasing while the proportion of gear testing equipment decreased. Gear 
testing equipment margins are higher than precision vibration isolation systems’, so as 
gear testing system sales decrease, so too does segmental profit. 

➢ In the precision vibration isolation system business, we released our vibration monitoring 
app (which measures and visualizes vibrations) and began receiving orders for it.

➢ We are currently testing mass production prototypes of our other new product, vibration 
equipment (which accurately generates the slightest of vibrations, allowing for 
reproduction of the vibration environment).

➢ There is non-gear related inspection demand for AI image processing equipment, our 
new product in the gear testing equipment business: we are receiving orders not just 
from gear manufacturers but also major household electronics manufacturers. 

➢ We have begun receiving inquiries from car manufacturers for another new product, our 
gear roughness measuring devices. We are testing data with a view to taking orders. 
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中期経営計画の進捗状況（今後の事業展開）

➢ Now, we will move to an explanation of our MTP progress and future business 
developments. 
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②次世代工場市場

中期経営計画を踏まえた今後の事業展開

中期経営計画 では主に ２つの市場への参入 を目標としている

目指す

事業領域

①半導体製造市場

IoT関連事業

レーザ加工事業 AI画像処理事業

振動ソリューション事業AI画像処理事業

➢ In terms of future developments, we aim to break into two new markets during our MTP. 

➢ One is the semiconductor production market, and the other is the next generation 
factory market. 

➢ As we consider technical innovation the most vital part of improving our customers’ 
productivity, we plan to innovate technology in both new business fields. 
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顧客をリードする開発で技術トレンドに対応

半導体関連市場：IoT関連事業（イメージセンサ検査 / 光源装置）

High-end

Low-end

ローエンドモデル 光源装置の開発

既存顧客に対する技術革新 と 新規顧客開拓 によって 業界でのリーダーシップを発揮 し 更なるシェアの向上 を図る

多
眼
化

大
判
化

多
画
素
化

既
存
顧
客

イメージセンサメーカー 
技術レベル

新
規
顧
客

検査効率性
重要視

Price & Spec
Down

➢現状の光源装置だとローエンドイメージセンサメーカーにとってはオーバースペックかつ高価

➢スペックを顧客が求めているレベルに下げ、安価な光源装置を開発し、

 新規顧客の開拓を目指す

➢戦略的メリットと収益性へのデメリットを考慮しながら、他社と協力し進める

ローエンド向け 光源装置

※同測数：1回で同時に測定できる数量

新型光源装置 提供開始

➢多眼化、大判化、多画素化等により

 イメージセンサの需要は中長期的に増加

➢より効率的かつ正確な検査が求められる

➢光の照射エリア拡大により同測数 ※ が向上

➢従来光源装置と比較して収益性改善

➢ Firstly, in the semiconductor market, we aim to further strengthen our existing IoT related 
business, lead the industry, and innovate technically. 

➢ Currently, we hold the top share of the image sensor market amongst high-end 
manufacturers (our current customers). We are the only company in the image sensor 
testing industry with top share amongst high-end manufacturers, and so we aim to use 
that technological prowess to develop new products and thereby become leaders to 
guide our customers. 

➢ Our illuminator share with our major domestic customer has dropped temporarily, but 
we expect to take back close to a 100% share with the new illuminator line we have 
developed using technical innovation. 

➢ Also in the illuminator business, we aim to develop illuminators for low-end 
manufacturers as well (new customers): our target is 100% share of the image sensor 
market. We are not at liberty to disclose names, but we are currently collaborating with 
partner companies. 

➢ We plan to come to a final decision on whether or not to produce low-end illuminators 
once we have weighed up the strategic advantages and the disadvantages to profitability, 
however.  
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半導体関連市場：IoT関連事業（イメージセンサ検査 / 瞳モジュール®）

瞳モジュール®自動製造機の導入 により 既存顧客に対する技術革新 と 新規顧客開拓 を支える 事業基盤の強化 を図る 

瞳モジュール®自動製造機の導入 ➡ 事業基盤の強化 

パートナー企業と連携で技術革新を起こす ➡ 提供価値の向上

パートナー企業

➢他社との共同開発により同測数とテスト精度を向上させた 
瞳モジュール®の開発を目指す

➢競合が模倣できない付加価値を創出する

新型瞳モジュール® 共同開発

開発・拡販活動の強化 ➡ 新規顧客の開拓  

瞳モジュール®
自動製造機の導入

短納期・高効率・高品質の実現

➢自動製造機導入により、納期短縮と社員１人当たりの生産性向上 を実現させる

➢短納期・高効率・高品質の実現によって既存顧客への提供価値の向上と

  新規顧客開拓に繋がる

既存顧客 新規顧客

海外顧客

海外顧客向け瞳モジュール® 販売促進 

➢技術的課題はクリア

➢納期や安定した量産体制の構築が課題

➢更なる新規顧客開拓も視野に入れて拡販活動に注力

拡販

➢ Our Pupil Lens Module® (PLM ®) market share with our major domestic customer has 
dropped due to the arrival of competition, but we believe this setback will act as good 
motivation for us.

➢ Our aim is not to restrict production to our own company, but to draw in customers and 
partner companies from neighboring fields, take the helm and bring about vast technical 
innovations to develop a new kind of Pupil Lens Module®, and thus regain our share.  

➢ On the other hand, we continue to test Pupil Lens Modules® for overseas usage, and 
have cleared all technical issues. 

➢ By introducing Pupil Lens Module® Automated Production Equipment, we aim to 
automate the production process, thereby shortening delivery times, improving 
efficiency and quality, and enacting a large rise in productivity per employee. We also 
believe we can improve added value for all customers, and we aim to improve 
profitability.  
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レーザ関連機器の研究開発 ＋ 商社活動中心 商社活動 ＋ レーザ加工装置の販売

半導体関連市場：レーザ事業（ウエハダイシング）

レーザ加工機の開発によって半導体関連市場における 「ウエハダイシング工程」 への参入 を引き続き目指す

2024年
5月期

2025年
5月期

2026年
5月期

2027年
5月期

2028年
5月期

10
40

220

420

600

売上高
(百万円)

2023年
6月～8月 

ダイシング装置開発 予定通り進捗中（2024年リリース予定）

長崎開発センターに試作機を設置（上図参照）

性能向上に向けてテストを繰り返し、実験データを取得中

➢ We would like to enter the semiconductor market with fields other than image sensors, 
and thus will develop businesses using laser technology.

➢ One is a business we have mentioned before: wafer dicing equipment. 

➢ We have installed a dicing equipment prototype at our Nagasaki Development Center
and are currently collecting data and testing it in order to improve functionality. 

➢ The project is on schedule for a 2024 prototype release.

➢ We continue research to improve throughput, accuracy, and processing quality. 
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半導体関連市場：レーザ事業（その他 半導体製造工程）

「ウエハダイシング工程」 以外への応用 も視野に入れ研究開発を進める

①
回
路
設
計
・
フ
ォ
ト
マ
ス
ク
作
成

②
イ
ン
ゴ
ッ
ト

形
成
・
切
断

③

ベ
ア
ウ
エ
ハ
検
査

④
研
磨

⑤
成
膜

⑥
露
光

⑦
エ
ッ
チ
ン
グ
・
平
滑
化

⑧
洗
浄

⑨
研
磨
・

平
坦
化

⑩
ウ
エ
ハ
表
面
検
査

⑪
ウ
エ
ハ
パ
タ
❘

ン
検
査

⑫
ダ
イ
シ
ン
グ

⑬
パ
ッ
ケ
❘

ジ
ン
グ

⑭
パ
ッ
ケ
❘
ジ

検
査

⑮
マ
❘

キ
ン
グ

前 工 程 後 工 程

顧客からのニーズも踏まえ、加工するだけでなく 「検査装置」 への応用も検討

 ”見えないものを見せる技術“ によって半導体製造工程における検査の可能性を広げる

・・・ レーザ技術の応用が可能な工程（加工）

・・・ レーザ技術の応用が可能な工程（検査）

➢ We also hope to use laser technology to move into parts of the semiconductor 
production process other than dicing.

➢ Here, I would like to talk about our business trajectory in the field of semiconductors. 

➢ Thanks to our laser technology, we regularly receive large volumes of development 
requests. We believe it is a core duty of ours to respond to our customers’ technological 
needs, and so we aim to put forward a number of products for different parts of the 
semiconductor process. We are particularly considering how to position our illuminator 
business in the next generation semiconductor production process.

➢ With our customers’ needs and the fruits of our R&D efforts, we believe our laser 
business’ path to growth is already paved. 
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更なる半導体検査工程への参入歯車検査の進化 半導体検査への応用Step1 Step2 Step3

FA画像処理装置（歯車向け）の完成

研究開発 製品化

AI画像処理装置（半導体向け）の開発

新規マーケットの開拓

・歯車の傷/汚れ検査 精度、効率大幅に向上

・拡販活動中

半導体装置
メーカー

・半導体製造装置メーカーから引き合い

・連携しながら研究開発中

CLEAR!

進捗中

今後の取り組み

製品価値の向上 ・参入市場の多角化

・イメージセンサの検査光源事業及び

歯車向けFA画像処理事業で培われた

「撮像技術」と「AI技術」で事業拡大を目指す

装置製造
の依頼

半導体関連市場：AI画像処理事業（半導体検査工程）

ＡＩ画像
処理装置

ＡＩ画像
処理装置

新規マーケット
（半導体検査工程）

様々な検査
への応用

step up

step up

見
え
な
い
も
の
を
見
せ
て   
で
き
な
い
こ
と
を
で
き
る
よ
う
に
す
る

２
０
２
８
年
ま
で
に
数
億
円
規
模
の
売
上
高
を
創
出
す
る

➢ We also aim to enter the semiconductor market with our AI image processing equipment. 

➢ We have conducted R&D for gear-use AI image processing equipment over the past few 
years. Recently, we have completed the equipment and begun to sell it.

➢ We now hope to apply it to non-gear inspection. We aim to develop products for the 
semiconductor production process in order to further our ambitious goal of moving all 
erstwhile visual inspections to image processing inspections using AI and cameras. 

➢ Our AI image processing technology uses both AI technology able to use images to make 
decisions, and imaging technology developed with our experience in image sensor 
inspections. We believe it is becoming a new strength for our company.

➢ We are unable to disclose exactly which point in the production process the inspections 
in question take place, but we are receiving inquiries, and the results of verification tests 
have been favourable. 

➢ ‘Reveal the invisible, and make the impossible possible’ – we will unlock the potential of 
society, of our customers, and of each of our employees. 
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次世代工場市場：AI技術による生産性の向上

振動ソリューション事業

AIを活用して データの “見える化” を実現し 顧客の生産性向上 に寄与する

振動モニタリングアプリ

AI

ＡＩ画像処理装置

➢AI×画像処理 で欠陥の “見える化”

➢歯車分野以外でも引き合いが多数

 受注も獲得 

➢今期中に１億円の受注を目指す
家電メーカー
楽器メーカー 

etc.

…

ＡＩ画像処理装置

➢ 専用ソフトの開発によって振動を “見える化”

➢ 韓国の有機EL製造メーカーから引き合いがあり

  試作機の導入が決定

➢ AIを活用した振動データ解析ソリューションも

同時に提案し、ビジネスを拡大させる 

FPDメーカー（有機EL）

引き合い / 受注

引き合い / 受注

応用 AI振動解析アプリ
（収集した振動データを活用）

➢ Next, I would like to talk about our initiatives in the next generation factory market. 

➢ We believe that the implementation of AI into society is necessary for societal development. With 
that end in mind, we believe that developing AI-related business is the right choice for society, our 
customers, and our Group. Specifically, we are making developments in and expanding sales of 
our AI image processing equipment that can use optics to visualize invisible defects on an image 
and collect data for AI analysis, and our vibration monitoring app that visualizes via data 
vibrations the human body cannot feel. We see it as our duty to introduce these products to 
customers to improve their productivity.  

➢ Inquiries and orders in our AI image processing equipment business are strong, and we are 
expanding sales activities with a goal of Y100m in orders this fiscal year. We aim to hand over 
image processing and visual inspections to AI, improving each customer’s productivity. 
Application is possible in non-gear fields, and the equipment can inspect defects that other 
companies’ equipment cannot detect. For that reason, we are receiving inquiries from a large 
range of customers and have a new appreciation for the high level of technology present in this 
equipment. 

➢ We have confirmed installation of a prototype vibration monitoring app for the next generation 
OLED production process at Chinese and Korean customers, and we plan to introduce it to other 
parts of the process in future. At the same time, we are proposing AI vibration data analysis 
solutions to display manufacturers to expand the vibration solutions business. Data is necessary 
in order to utilize AI. The vibration monitoring app makes vibration data collection and analysis 
possible; thus, we expect vibration monitoring app usage to increase.

➢ We are also expanding sales of our new product, vibration equipment. It helps to pinpoint issues 
in operating environment tests by recreating specific vibration environments. 

16



➢ By delving into next generation products, we would like to improve the value of our existing 
products, and raise profitability as a whole. 
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中期経営計画達成に向けた組織基盤の構築

売上高 11,286 百万円  

営業利益 2,806 百万円

中期経営計画

中期経営計画達成に向けた基盤を構築

社長室の新設・経営企画機能の強化

M&A人材の採用

各事業リーダー層の教育・新規採用

社員教育プログラム “英雄アカデミア” 始動

・
・
・

・
・
・

２
０

２
４

年
 ５

月
期

人材教育・採用に注力  今期中に中期経営計画達成に向けた組織基盤を構築する

➢ We would like to build the foundation for a successful MTP within this fiscal year. We are 
currently renewing the President’s office, and hiring and training personnel to lead each 
business.  

➢ Within the President’s office, we are strengthening corporate planning, hiring personnel 
for M&A, and renewing our efforts toward M&A to grow the parent business and 
successfully achieve our MTP targets. 

➢ In addition to hiring exceptional leaders for each business, we have from this first 
quarter implemented a new internal training system called ‘Hero Academia’ to 
strengthen our personnel training and uncover the abilities of each employee. 

➢ To a company, people are not capital, but a goal. People are fundamental to society, to 
customers, to companies, and we believe it is society’s duty to contribute to the 
happiness of its people. To begin with, we will put together a team that can work together 
to realize growth for our company, and this fiscal year we aim to build a picture of how 
we will achieve our MTP goals. 
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中間配当の実施（配当予想の修正）

株主還元の見直しを行い 中間配当の実施 を決定

中間配当

10 円
新たに実施

期末配当

25 円
従来と変更なし

35 円

年間配当金合計

➢ 財務状態と事業の成長見込みを踏まえて先行的に増配を実施

➢ 基本方針としては 総還元性向 30％以上 を掲げている

➢ 配当性向の目安値は設定していないが基本的に安定配当（非減配）の方針

➢ We have decided to revise our dividend forecast to give back to shareholders: we now 
forecast an interim dividend of 10 yen and a year-end dividend of 25 yen, totalling 35 yen 
for the fiscal year.

➢ In general, we prefer to maintain a total shareholder return ratio of approximately 30%, 
based on our business growth potential. 

➢ We had thought to increase our dividend alongside our business growth, but raised the 
dividend in advance based on our financial situation and growth potential.

➢ There is great variation in capex scale within the semiconductor industry, leading to 
volatile financial results. We wish to spare our shareholders the same volatility in returns, 
and generally aim to keep dividends stable, but we also believe it best to consider our 
financial situation and business trends before deciding on a dividend. 

➢ With that, we conclude our financial results presentation.
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Appendix ①

売上高・受注高・受注残高 推移

19



20© INTER ACTION CORPORATION.
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前期1Q 前期2Q 前期3Q 前期4Q 当期1Q

売上高 1,193 635 1,365 1,105 977

受注高 1,040 453 377 665 2,066

受注残 3,243 3,063 2,077 1,635 2,728

IoT関連事業セグメント
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売上高・受注高・受注残高 推移  （四半期毎） 売上高・受注高 推移 （累計）
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環境エネルギー事業セグメント
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インダストリー4.0推進事業セグメント
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グループ全体

事業セグメント

売上高 受注高 受注残高

金額
前年同期比

増減率
金額

前期同期比
増減率

金額
前年同期比

増減率

IoT関連事業 977 △18.1% 2,066 98.6% 2,728 △15.9

環境エネルギー事業 288 21.0% 182 △19.5% 675 1.4

インダストリー4.0推進事業 474 △0.3% 494 55.5% 286 2.8

合計 1,740 △8.8% 2,743 73.0% 3,690 △11.9
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Appendix ②

会社概要
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会社概要

商号 株式会社インターアクション

代表者 代表取締役社長 木地 伸雄

資本金   1,760百万円

本社所在地 神奈川県横浜市金沢区福浦1-1

横浜金沢ハイテクセンター14階

TEL:045-788-8373   FAX:045-788-8371

従業員 126名（2023年5月末時点 グループ全体）

設立   1992年6月25日

INTER ACTION Corporation

事業所 横浜市中区・熊本県合志市・長崎県長崎市

グループ会社 株式会社エア・ガシズ・テクノス

明立精機株式会社

株式会社東京テクニカル

西安朝陽光伏科技有限公司

陕西明立精密设备有限公司

MEIRITZ KOREA CO.,LTD

Taiwan Tokyo Technical Instruments Corp.

 TOKYO TECHNICAL INSTRUMENTS (SHANGHAI) CO.,LTD

 株式会社ラステック

URL https://www.inter-action.co.jp

証券コード 7725

上場市場   東京証券取引所

事業年度 自 6月1日 至 5月31日

 プライム市場
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会社概要

重要指標

総還元性向30%

M&A方針

配当方針

Equity Spread
ROE

成長分野・今後成長を見込める分野であること
培ってきた技術や事業のノウハウが、事業展開に活用できる分野であること
5年間の想定キャッシュ・フローをWACCで割り引いたNPVがプラスになること
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会社概要

インターアクショングループに関する様々な情報をメールでお届けします

当社HP「メール配信サービス」画面

https://www.inter-action.co.jp/ir/ir_mail/

ご登録いただきました情報は、IRメール配信サービスのみに使用します。

個人情報の取り扱いにつきましては、当社ホームページに記載しております

「個人情報保護方針」をご参照下さい

https://www.inter-action.co.jp/privacy/

メール配信サービス お問い合わせ

株式会社インターアクション

経営企画室 経営企画グループ IR担当

神奈川県横浜市中区山下町２番地 産業貿易センタービル10階

TEL：045-263-9220

https://www.inter-action.co.jp/inquiry/

HPお問い合わせ画面よりお問い合わせ下さい
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注意事項

本資料に記載されている情報には、将来の業績等に関する見通しが含まれております。これらの見通しは、公表時点で

入手可能な情報に基づいて当社グループにより判断されたものであり、様々な潜在的なリスクや不確定要素を含んでおります。

実際の業績等は、今後の事業領域を取り巻く経済状況、市場の動向等の影響を受けるものであり、記載された見通しと

大きく異なる結果となることがあることをご承知置き下さい。

本資料で提供している情報に関しては、万全を期しておりますが、その情報の正確性及び完全性を保証するものではありま

せん。また、予告なしに内容が変更または廃止される場合がございますので、予めご了承ください。

事前の承諾なしに本資料に掲載されている内容の複製・転用等を行うことを禁止します。
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