
クラウドサーカス主催カンファレンス『中⼩企業DX道場』、登
壇する師範たちのご紹介

クラウドサーカス株式会社（本社: 東京都、代表取締役: 北村 健⼀、以下「クラウドサーカス」）は、

2024年1⽉16⽇（⽕）に中⼩企業向けのカンファレンス「中⼩企業DX道場〜経営⼒を加速させるマーケ

ティング戦略〜」をオンラインで開催します。今回は、「中⼩企業DX道場」に登壇する師範（講師）た

ちをご紹介します。このイベントでは、業界でも著名な12名による親しみやすい解説で、マーケティン

グの基礎から実践に役⽴つノウハウまでをお届けする、中⼩企業向けのオンラインカンファレンスで

す。

《クラウドサーカス株式会社は、スターティアホールディングス株式会社(本社:東京都、代表取締役:本郷

秀之、証券コード:3393)の連結⼦会社です。》

開催概要

タイトル
中⼩企業DX道場〜経営⼒を加速させるマーケティング

戦略〜

開催⽇程 2024年1⽉16⽇（⽕）10:00-16:00

開催⽅法 Zoomによるオンライン開催 

参加料⾦ 無料 

主  催 クラウドサーカス株式会社

申込ページ https://cloudcircus.jp/dx-dojo/20240116/?marketi

ng_source=cloudcircus

PRESS RELEASE

スターティアホールディングス株式会社

2024年1月11日

https://cloudcircus.jp/dx-dojo/20240116/?marketing_source=cloudcircus


師範たちのご紹介

それぞれの分野において豊かな経験と実績を持ち、参加者に実践的な知識とインサイトを提供します。

冨⽥ 貴徳

SALES ROBOTICS株式会社

取締役 COO

複数のSaaSベンダーで事業責任者を経験し、2021年

、執⾏役員CMOとしてSALES ROBOTICS株式会社へ

参画。専⾨は事業開発マーケター。執⾏役員COOを経

て、現在は取締役COOとして事業拡⼤に尽⼒。⾃社コ

ミュニティや、Salesforceインサイドセールス分科会2

023年度の会⻑を務めるなど、インサイドセールスの

研究・専⾨家として企業研修や外部講演を積極的に⾏

なっている。

>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>

⼤熊 勇樹

エキサイト株式会社

SaaS事業部管掌役員

デザイン会社、ベンチャー企業にて主に新規事業部⾨

での役員経験を経て、2021年4⽉エキサイトに⼊社し

、執⾏役員就任。⼊社後にSaaS/DX事業部を⽴ち上げ

、2年で4プロダクトリリースを⾏う。事業責任者を兼

務している【FanGrowth（ファングロース)】では、現

在リリース1年で750社のマーケターコミュニティを構

築し、組織拡⼤をしている。

>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>

林 侑平

株式会社ベーシック

ferret One コミュニケーション デザイン部

マーケティング責任者

Web専業広告代理店にてBtoB営業と運⽤の経験を経て

、2011年、ベーシック⼊社。 ⽐較メディアのBtoB営

業を中⼼に活動し、その後EC事業の事業責任者を経て

、SaaSプロダクトの事業推進に役割変更。カスタマー

サクセス部⾨の⽴ち上げからセールス部⾨の責任者を

兼任後、パートナーサクセス推進室の⽴ち上げを推進

し、現在に⾄る。



>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>

宇賀⽥ 徹

株式会社オーリーズ

執⾏役員 COO

2014年に機械学習を利⽤したシミュレーションモデル

に関する研究にて修⼠号を取得。 同年に不動産系プラ

イム上場会社に⼊社し、ウェブメディアの⽴ち上げを

担う中でtoB向けにデジタルマーケティング、インサイ

ドセールス、フィールドセールス、Salesforce構築も

含む営業企画までtoBの販売促進に必要な全領域を経験

。 2017年にオーリーズに⼊社し、toB事業を軸に100

社を超える相談に応えてきた経験を元にBtoB特化型広

告運⽤代⾏サービスを⽴ち上げ。

>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>

村⽥ 充

株式会社Innovation X Solutions

マーケティングテクノロジーユニット

マーケティンググループ マネージャー

イノベーションに新卒で⼊社後、デジタルマーケティ

ング部⾨にてクライアントのマーケティングを総合的

に⽀援。その後、⾃社メディア「ITトレンド」のユーザ

ー向けマーケティング、 MAツール「List Finder」のカ

スタマーサクセス業務などを通じて、顧客・ユーザー

それぞれの課題解決に向けた活動を⾏う。 現在は「List

Finder」のマーケティング全体の戦略策定・遂⾏、新

規サービス開発などを担当。

>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>

⿊川 和樹

株式会社ラクスライトクラウド

イベントマーケティング 責任者

新卒で⼤⼿⼈材会社に⼊社し新規獲得・既存拡⼤の営

業を経験。その後、さらなる挑戦を求めて株式会社ラ

クスへ⼊社。「配配メール」事業部 企画課 オフライン

チームとして展⽰会・セミナーの企画・運営に従事。

現在はブラストメールのイベントマーケティングの責

任者として、年間60本以上のセミナーのプロモーショ

ンを⾏う傍ら、WEBコンテンツマーケティングにも携

わっている。



>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>

松村 隆宏

株式会社Timers

執⾏役員

新卒でDeNAに⼊社。マーケティングの担当者としてM

obageや新規事業の拡⼤に従事。10億円規模のキャン

ペーンや新規チームの⽴ち上げ、海外事業部連携など多

種多様なプロジェクトを担当。その後、プロデューサー

として新規のゲームアプリを開発・リリースし2015年

退職。現在はTimersにおいて執⾏役員として、オンライ

ンBPO事業および⾦融領域の事業を管掌。

>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>

⽔畑 裕貴

株式会社Sales Crowd

代表取締役

⼤⼿通信代理店にてソフトバンク事業部の発⾜に参画

。年商100億円達成の組織を⽴ち上げる。 個⼈・店舗

・事業部等の各セクションで年間最優秀賞を数々受賞

、ソフトバンク13,000⼈中の1位を2度獲得。 株式会

社アイドマ・ホールディングスでは、セールス・ソリ

ューション事業部発⾜に従事。 新規事業680社以上の

コンサル実績を持つ。年間MVPは3年連続4度、四半期

MVPは10度連続して受賞。 株式会社コミクス社主催

の2023年セールステックサミットでは3つのベストプ

レゼン賞を受賞。 2023年10⽉、株式会社Sales Crowd の代表取締役に就任。

>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>

⼩笠原 ⽻恭

株式会社Sales Marker

代表取締役 CEO

新卒で野村総合研究所に⼊社後、基幹システムの開発・PM・

先端技術R&D・ブロックチェーン証券PFの構築・新規事業開

発に従事した後、コンサルティングファームに転職し、経営

コンサルタントとして、新規事業戦略の⽴案・営業戦略⽴案

・AIを活⽤したDXなどのプロジェクトに従事。その後、グロ

ーバル規模での市場動向調査・営業戦略⽴案・事業戦略⽴案

をデータとAIで効率化・⾼度化することを⽬指してCrossBor

der株式会社（現：株式会社Sales Marker）を創業。代表を

務める。国内初インテントセールスSaaS 「Sales Marker（セールスマーカー）」を開発・提供。Forbes 

30 Under 30 Asia Listノミネート。⼀般社団法⼈⽣成AI活⽤普及協会(GUGA)の協議員。



>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>

及川 理⼈

株式会社シーズ・リンク

取締役

2009年、法政⼤学キャリアデザイン学部を卒業後、東

⽇本電信電話株式会社（NTT東⽇本）に⼊社。 在籍12

年間は⼀貫してBtoB領域に従事し、営業・戦略企画・

⼈材育成・プロモーション等の業務を幅広く経験。 20

21年より株式会社シーズ・リンクに⼊社。 動画×Web

×資料のデジタルコンテンツプラットフォーム「riclink

」の提供を通じ、企業のあらゆる場⾯でのデジタル発

信・DX推進を⽀援。2023年11⽉から現職に就任。

>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>

松本 健吾

株式会社PLAN-B

マーケティング部 マーケティングユニット

京都⼤学卒。2020年に株式会社PLAN-Bに⼊社。現在

はSEOツール「SEARCH WRITE」やCVR改善ツール「

SEARCH WRITE LEAD」などのマーケティング責任者

。オウンドメディア「PINTO!」の編集⻑も兼任してお

り、⾃社ツール活⽤やSEOの深い知⾒を活かし、獲得

リード数を3倍以上に伸ばした実績を持つ。

>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>

⽥中 次郎

クラウドサーカス株式会社

執⾏役員 兼 MA事業責任者

2008年に新卒⼊社し、テレアポを中⼼とした 新規営業チ

ームのプレイヤーを経て営業マネージャーや拠点⻑とし

て活動。 その後、⾃社のマーケティング部⾨、IS部⾨、C

S部⾨の⽴ち上げを担当し、現在はマーケティング・オー

トメーションツールBowNowの事業責任者として活動中

。 現在13,000社以上の導⼊を突破し、国内シェアNo.1サ

ービスになっている。 ⾃社と顧客のDXを進める中で、マ

ーケティングやDXの魅⼒に取り憑かれ、国内中⼩企業に

まで広めるべく奔⾛中！

>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>>



彼ら師範たちは、それぞれの分野において卓越した経験と実績を持ち、『中⼩企業DX道場』において、

中⼩企業のデジタル変⾰を加速させるための実践的な知識を提供します。

クラウドサーカスについて

 「働くに楽を」をビジョンとして掲げるクラウドサーカス株式会社は、デジタルマーケティングSaaS

である「Cloud CIRCUS」の開発・提供を主⼒事業として展開しています。「Cloud CIRCUS」は、中⼩

企業を中⼼に51,000件以上（2023年9⽉末時点）に導⼊され、⽇本そしてアジアのサステナブルなビジ

ネス環境を創造していきます。

会社名  ：クラウドサーカス株式会社

所在地  ：東京都新宿区⻄新宿２-３-１ 新宿モノリス21階

代表者  ：代表取締役CEO 北村 健⼀

設⽴   ：2009年4⽉1⽇

事業内容 ：デジタルマーケティングSaaS「クラウドサーカス」の開発・販売及び、デジタルマーケテ

ィングに関するコンサルティング・受託業務

URL   ：https://cloudcircus.jp/company/

スターティアホールディングス株式会社について

スターティアホールディングスグループは、デジタルマーケティング(事業会社:クラウドサーカス株式

会社)とITインフラ(事業会社:スターティア株式会社、スターティアレイズ株式会社、C-design株式会社

、等)を通じ、中⼩企業のデジタルシフトを進めていきます。「最先端を、⼈間らしく。」をコーポレー

トスローガンに、デジタル技術やサービスを、分かりやすく寄り添って提供します。

会社名  ：スターティアホールディングス株式会社

所在地  ：東京都新宿区⻄新宿２-３-１ 新宿モノリス１９F

代表者  ：代表取締役社⻑ 兼 最⾼経営責任者 本郷秀之

資本⾦  ：824,315千円

設⽴   ：1996年2⽉21⽇

上場取引所：東京証券取引所 プライム市場（証券コード：3393）

事業内容 ：グループ会社の経営管理等

URL   ：https://www.startiaholdings.com/

【本件に関する報道関係者様のお問い合せ】

スターティアホールディングス株式会社 広報IR部 E-mail：release@startiaholdings.com

https://cloudcircus.jp/company/
https://www.startiaholdings.com/
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